Unidad H2020 - SME Instrument
Agencia Ejecutiva para las PYMES (EASME)

SME SUPPORT




Base

» Enfoque alejado del mercado de los
actuales programas de financiacion.

* Proyectos no enfocados a la creacion de
valor anadido y comercializacion.

e Fondos a proyectos/actividades vs. PYMEs.

e Excelencia en ciencia/innovacion pero
campo para mejorar en comercializacion.
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Caracteristicas

* Dirigido a PYMEs innovadoras con fuerte ambicion de
crecimiento e internacionalizacion.

* Participacion individual y en consorcio.
13 tematicas de amplio espectro.
* Convocatoria abierta continuada hasta 2020.

« Combinacion de actividades de demostracion (testeo,
prototipos...) y réplicas de mercado atrayendo al
consumidor final, a potenciales clientes e investigacion.

* Subvencion acompanada de coaching.
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Tematicas SME 2016-2017

1. Innovacion TIC de alto riesgo.

2. Nanotecnologia, fabricacion y materiales.
3. Biotecnologia.

4. Investigacion y desarrollo espacial.

5
6

. Cuidados sanitarios bitecnologicos.

. Soluciones TIC para el cuidado sanitario, el bienestar y el
envejecimiento saludable.

7. Agricultura, silvicultura, agri-food y produccion "bio".
8. Crecimiento azul.
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9. Sistemas energeéticos eficientes y de bajo
consumo en carbon.

10. Transporte y mobilidad en ciudades
inteligentes.

11. Accion climatica, medioambiente, eficiencia
en el uso de los recursos y materias primas.

12. Nuevos modelos de negocio para sociedades
innovadoras y reflexivas.

13. Seqguridad.
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Concept & Feasibility Assessment Demonstration, Market Replication, R&D Commercialisation

Idea to concept (6 months) Concept to Market-Maturity (1-2 years) Prepare for Market Launch
The SME will draft an The SME will further develop its proposal The SME will receive extensive support to help polish
initial business proposal. through innovation activities, and its concept into a marketable product, and have

o . draft a more developed business plan. access to networking opportunities. y

| ] The European Union will provide
€50 000 in funding The EU may contribute between The EU will not provide funding in this phase.

. ' and business coaching, €0.5 million and €2.5 million

e and provide business coaching.




» Propuesta de negocio
de 10 paginas v

e 6 meses de duracion




e Plan de negocios de 30
paginas

NZ anos




o Apoyo en el acceso a financiacior
externa

o “or’midades de networking

e “"Club de empresas”
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Eligibilidad

PYMEs (con animo de lucro).
<250 empleados.
<€50 mill. volimen de negocio/ balance <€43 mill.

PYME con base en EM-UE o Estado asociado al H2020.
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Evaluacion

Realizada por expertos externos. Criterios:
e Impacto.

» Excelencia.

e Implementacion.

Umbral
e Fase 1 : cada criterio individual, 4. Conjunto, 13.

e Fase 2 : cada criterio individual, 3 (excepto para "Impacto”
que es 4). Conjunto, 12.
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RESULTADOS:
2014-2015

EVALUACION POSITIVA
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FASE 1 & 2: . Proy. financiados
2014-2015 B3 por corte

2014-2015 - Phase 1 & 2:
funded projects per cut-off
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FASE 1 & 2:
2014-2015

.~ Proy. financiados
N por pais

2014-2015 - Phase 1 - All topics:
funded proposals (869) per country
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2014-2015 - Phase 2 - All topics:
funded proposals (215) per country
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FASE 1:
2014-2015

. Proy. financiados
por tematica

2014 - Phase 1:
funded projects (592) per topic

2015 - Phase 1 (March & June):
funded projects (277) per topic
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FASE 2:
2014-2015

Proy. financiados
| por tematica
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2014 - Phase 2:
funded projects (134) per topic

24

2015 - Phase 2 (March & June):
funded projects (81) per topic




Las propuestas que no pasaron el umbral:

» Estaban demasiado centradas en el proyecto, sin
informacion sobre la situacion del mercado y la estrategia
de comercializacion.

o El perfil de la empresa no cuadraba con las competencias
necesarias para implementar la estrategia en el mercado.

 No se incluian en la propuesta soluciones competitivas en
relacion a la comercializacion.

* No presentaban novedades significativas para el mercado.
» Sin desarrollo comercial y bajo nivel de innovacion (TRL).
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Consejos

Antes de presentar una propuesta:

» Considera atentamente el objetivo del programa.

» Evalua si tu projecto esta maduro.

Solicita consejo sobre otras posibilidades de
financiacon a través los PNA, EEN, etc.

e Intenta realizar un pitch de 3 minutos.

Si trabajas con un consultor, elige una precio en
base al éxito de la propuesta, no fijo.
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Consejos

Al presentar la propuesta:

Asegurate de que tu propuesta esta equilibrada y cubre
todos los aspectos de la evaluacion.

Escribe para convencer a los evaluadores de que
inviertan en tu proyecto.

Incluye datos y cuentas realisticos.

Invierte tiempo en el resumen (abstract) y en un titulo
atractivo.

Utiliza las 10 paginas disponibles (Fase 1) - borra las
notas de la plantilla.

Las formas importan, revisa el lenguaje utilizado.
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EASME - Pagina web

http://ec.europa.eu/easme/node/37

Phase 1 beneficiaries

Phase 2 beneficiaries
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Puntos de inforacion:

* Puntos Nacionales de Contacto para PYMES

http://ec.europa.eu/research/participants/portal/desktop/en/support/nation
al _contact points.html#c,contact=country/sbg//1/1/0&function details..fun
ction abbr/sbg/SMEs/1/1/0&+person.last name/desc

o Enterprise Europe Network
http://een.ec.europa.eu/about/branches

e Twitter Instrumento PYME
https://twitter.com/h2020sme

o EASME website

o http://ec.europa.eu/easme/en/horizons-2020-sme-instrument
e https://ec.europa.eu/easme/node/750
e https://ec.europa.eu/easme/en/question-sme-instrument

o IPR Helpdesk nhttps://www.iprhelpdesk.eu/

e Preguntas:
EASME-SME-HELPDESK@ec.europa.eu
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